
Cette fiche,  créée par  le  Rotaract  France,  sert  à  compulser  les  retombées  des  actions 
réalisées par les Clubs Rotaract de France. La remplir  de la manière la plus exhaustive 
possible va permettre à d’autres clubs de s’inspirer de votre action.

NOM DU CLUB : ROTARACT CLUB DAVID D’ANGERS 
Nombre de membres du club : 20 membres + 4 candidats

L’ACTION : 
Titre : Opération Rotaract David d’Angers en faveur des enfants.

Descriptif de l’action : 

Le  Rotaract   David  d’Angers  a  organisé  à  la  fin  de  l’année  2009 une  vente  de 
peluches achetées auprès d’une créatrice locale (Katherine Roumanoff).  Elles ont 
été vendues au prix de 20 euros. Au total, ce sont 73 peluches qui ont été vendues à 
un large public : amis, famille, passants lors des Chalets de Noël.

De  la  recette  issue  de  cette  vente,   un  chèque  de  550  euros  a  été  remis  à 
l’association  les  Blouses  Roses,  reconnue  d’utilité   publique,  qui  dispose  d’une 
antenne à Angers depuis décembre 2006. Leur but est d'apporter un soutien et une 
animation aux personnes, enfants et adultes, hospitalisées ou en consultation, ainsi 
qu'aux personnes âgées qui souffrent de l'isolement dans les maisons de retraite. 
Au niveau des enfants, les bénévoles des Blouses Roses agissent au CHU d’Angers 
dans deux services de chirurgie pédiatrique. Tous les après-midi et les débuts de 
soirées, des bénévoles se rendent à l’hôpital pour distraire les enfants.

Ce chèque a été remis lors d’une réunion (statutaire) en présence d’Anne-Marie de 
Vilmorin et Servane (Présidente et Vice-Présidence des Blouses Roses). 
Une quarantaine de jeux en tout genre a pu être achetée : Trivial Pursuit, Qui est-
ce ?,  Le  Nain  Jaune,  Monsieur  Patate,… Ces jeux  seront  mis  à  disposition  des 
enfants dans les services de chirurgie pédiatrique orthopédique et  digestive  ainsi 
que dans la salle d’attente des consultations pédiatriques du CHU d’Angers. 

Quels ont été les facteurs clefs de succès ?
 

• Mobilisation de tous les membres du club pour la vente des peluches et la 
remise de chèque.

• Etablissement d’un bon contact entre le club et l’association des blouses 
roses.

• Achat des jouets adaptés aux besoins des enfants.
• Cette action a contribué au renforcement de la camaraderie et à la motivation 

des membres.
• Cette action a permit de mieux connaitre le Rotaract à Angers.
• De cette action a résulté la candidature pour une adhésion Rotaract de deux 

jeunes étudiants et une jeune professionnelle qui étaient présents lors de la 
remise de chèque.

• Diffusion de l’action dans le journal « Courrier de l’Ouest »

Quelles ont été les difficultés rencontrées ?



• Vente des peluches : le mois de décembre étant une période de fêtes, il fallait 
faire face à la proposition de nombreux cadeaux dans les magasins, 
marchés…et qui constituaient une concurrence.

• Vendre les peluches avant le départ en vacances de Noel.
• La remise du chèque au CHU d’ Angers qui ne pouvait se faire en présence 

de tous les membres. D’où le choix de cette remise à une réunion statutaire 
du club.

Quels conseils donneriez-vous à un club qui souhaiterait reconduire cette action ? 

• N’hésitez pas à réaliser cette action qui est un gage de bonne volonté, de 
développement de camaraderie et profitable à tous intéressés.

• Prenez- vous à temps.
• Fixer un prix de vente des peluches accessible.
• Impliquer tous les membres du club dans l’organisation de l’action.
• A la fin de l’action soyez fiers d’être rotaractien, d’avoir  fait  quelque chose 

d’utile par votre propre effort et en faveur des enfants.

ORGANISATION

Budget total de l’action (joindre, si possible, un budget détaillé) : 1000 euros.
Achat de 100 peluches au prix de 10 euros
Revente au prix de 20 euros. 

Quels ont été les grandes étapes du projet ? 

- Décider de l’action en réunion statutaire.
- Mettre en place une commission « Aide aux enfants »
- Tenir des réunions de commissions régulières.
- Choisir le fournisseur des peluches en fonction de la qualité et du prix.
- Procéder à une grande opération de vente des peluches auprès des amis, 

familles, et en participant aux chalets de Noel.
- Contacter les blouses roses et le CHU d’Angers
- Décider d’une date et du lieu pour la remise du chèque.
- Le jour-J, réaliser l’action.

Quelles ont été les retombées du projet ? 

- Les enfants bénéficiaires des cadeaux sont heureux et s’amusent.
- Le Rotaract David d’Angers est davantage connu à Angers par toutes les 

catégories d’âge.
- Les membres du club sont  encore plus motivés à servir.
- Rapprochement entre l’Association des blouses roses et les Rotaract David 

d’Angers
- Accueil de 3 nouveaux candidats pour le club..

PERSONNE À CONTACTER POUR OBTENIR DES RENSEIGNEMENTS :

Tiphaine CHATEIGNER


